Het opzetten van een bedrijf vergt tegenwoordig net iets andere vaardigheden en inzichten dan die
op de reguliere (hbo-en universitaire) opleidingen te verwerven zijn. Mensen uit de non-profitsector
(stichtings- en verenigingsbesturen) wordt aanbevolen soortgelijke trajecten te volgen. De tijden
veranderen, trouwens ook de belastingregels. Het maken van ondernemersopdrachten verscherpt de
ondernemersblik.

Programmaonderdelen:
. Workshops marketing
. Marketingonderzoek

. Sales en Acquisitie

. Personal Branding

. Offerte en factuur

. Social Media

. Financién (Investeringsbegroting en

Financieringsplan, Investeringsbegro-
ting, Financieringsplan, Openingsbalans,
Exploitatiebegroting, Privébegroting,
Cashflow, Liquiditeitsbegroting)

. Leverings- en betalingsvoorwaarden

. Praktisch Boekhouden

. Prijsonderhandelen

. Web Based Marketing



